
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

お名前
ふりがな

  会社名・団体名 
 

電話番号  メールアドレス 
 

審 査 員 紹 介 

 

志太ビジネスプラングランプリ最終審査会の観覧を希望される方は、下記に必要事項を記入の上、FAX または 

E メールにてお申し込みください。 

 

＜主 催＞藤枝市 

＜協 力＞藤枝商工会議所 岡部町商工会 静岡銀行 清水銀行 スルガ銀行 焼津信用金庫 しずおか信用金庫 

 静清信用金庫 島田信用金庫 日本政策金融公庫国民生活事業 EG支援センターエフドア 

平成29年2月9日（木） 
時間：13 時 30 分～17 時 
会場：ホテルオーレ ５Ｆ  
藤枝市前島 1-3-1（054-634-0001） 

 最終審査会 

【お問合せ先】藤枝市創業支援室 TEL：054‐643‐3239 E-Mail：sougyou＠city.fujieda.shizuoka.jp 

 

審査員 

柴 克弥 氏 

静岡銀行 

藤枝駅支店  

 

審査員 

山内 淳 氏 

㈲アンドエー 

審査員 

菱谷 真美子 氏 

㈱ミモザ 

審査員 

柴田 弘美 氏 

オリーブ biz 

審査員長 

岡村 佳明 氏 

㈲岡むら浪漫 

は
ば
た
け
！ 

2/9（木）志太ビジネスプラングランプリ最終審査会 申込書 【お申込み先】FAX：054-643-3610 

 

一次審査・二次審査において厳正な審査・選考を行い、見事通過

した 5 つのビジネスプランが登場。 

審査員には有名起業家をはじめとした豪華な方々をお迎えし、 

志太ビジネスプラングランプリの大賞を決定します。 

プレゼンテーターの熱き想いが詰まったビジネスプランを聞いて

みませんか？ 

志太地域を盛り上げる“ビジネスプラン”と“ビジネスパーソン”

の誕生にご期待ください！ 

スケジュール

            　  プレゼンテーション
                ・最終審査出場者5名
                ・藤枝北高校 第4回高校生ビジネス
                                           プラングランプリ準グランプリ

16:00～　審査会・名刺交換

16:30～　審査結果発表・表彰式

17:00　　 閉会

13:30～



 

■飯塚 広美 「楽しく食べながら、正しい鉛筆の持ち方使い方を 

身につける～年長児スプーン計画～」 

 

えっ！鉛筆を正しく持って使える小中高校生は、全体の１割以下に？筆圧も

弱い？親指と人指し指でつかみ、中指で支えるのが正しい鉛筆の持ち方。こ

の持ち方を、幼いうちに、毎日の生活の中で身につけさせることができない

だろうか？そこで、持ち手が三角のスプーンを開発しました。 

鉛筆だけでなく、お箸の正しい持ち方にもつながります。多くの幼稚園・保

育園・こども園で、使っていただけたら幸いです。 

 

 

 

 

 

 
 

■杉山 淑子 「うつからの職場復帰を応援する 

『出張！会社の保健室』プログラム」 

 

鬱は「薬」と「休む」だけでは治らない！「本人納得の仕事」が病気を治す！

と、私は常々考えています。保健師である労働衛生コンサルタントの強みを

生かし、二度と休職を繰り返すことのない仕組み作りを提案します。 

お手軽簡単な「実務担当者用マニュアル」の策定支援と、休職者本人に対し

てのテーラーメイドの「復職支援プログラム」が売り！産業保健従事歴３０

年！これまでの事例の積み重ねで培ったノウハウの集大成です。 

 

■瀬戸尾 裕乃 「納得！満足！！笑顔をお届けする介護保険外の 

ホームヘルプサービス」 

 

独居や高齢者のみでお住まいの方、家族はいるが仕事が多忙で介護ができな

い方、障害をお持ちの方、子育て中のママに向けて、≪介護≫・≪家事支援

≫・≪外出支援等≫をお客様のニーズに合わせて、困りごとから楽しみごと

まで、幅広く暮らしを支えるためのサービスの提供を行います。 

お客様の願いを叶えたり、悩みを解消したり、寄り添った関わりの中で楽し

みをみつけ、生きる活力を甦らせるお手伝いをいたします。 

 

■地口 伊智子 「愛を紡ぐ電話応対でクレーム削減！電話応対プログラム」 

 

シニア顧客の増加とともに「暴走老人」と言われる人達のクレームが最近増

えています。 

でも問題はクレームを言ってくるお客様のせいだけでしょうか。 

「お客様の心に寄りそう応対」が足りず引き起こしていることもあります。 

クレームのお客様をロイヤル・カスタマーに変える！「あなたでよかった」 

私は 1社 1社と向き合い「電話」というツールで問題解決をしていきたいと

このプランに取組みます。 

 

■本田 秋江 「アートの力をもっと身近に、 

地域活性化アートプロジェクト」 

 

“芸術は爆発だ！”この言葉をどこかで耳にしたこと、ありますよね。 

戦後とともに復興した商店街。 

庶民の娯楽と買い物の場として重要な位置を占めていた、あの活気ある商店

街は今いずこ? 

そんな商店街を取り戻そうと、新たな取り組みを考案。 

それが“アートの力をもっと身近に、地域活性化アートプロジェクト”です。 

 

出場者の紹介（五十音順） 


